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El Sur

Entidades anticiparon
que no solo dispondran
de plataformas web
para la resolucion de
dudas, sino que ademas
contaran con sistemas
de atencion en redes
sociales y WhatsApp.

Apesar delasdificultades

que han marcado el desa-

rrollo del Proceso de Ad-

misién 2020, las institu-
ciones de educacién superior del
Gran Concepcién han mantenido
sus actividades y medios de difu-
sién,instancias que han permitido
que cientosde postulantes puedan
informarse respecto a las carreras
impartidas por cada organismo y
cudles son los beneficios estatales
disponibles. Es por ello que tanto
Inacap como la Universidad del
Bio-Bio confirmaron la manten-
cidn, durante febrero, de sus servi-
cios de orientacion a distancia, asi
como también anunciaron laaper-
tura de nuevos espacios para la

POSTULANTES PODRAN ENVIAR SUS INQUIETUDES

Instituciones de educacion superior refuerzan
sus plataformas digitales para admision 2020

atencién presencial.

Este afio, untotal de 17 carreras
pertenecientes a las dreas de Ad-
ministracién y Negocios, Electri-
cidad y Electrénica, Mecdnica y
Electromovilidad y Construccién
comenzardnaserimpartidasenla
nuevasede que Inacap ha dispues-
toenlacomunade SanPedrodela
Paz. Por lo mismo, la entidad ha
trabajado arduamente durante es-
tos meses en la difusién de sus
programas, en la orientacién de
los postulantesa través de su equi-
poacadémico-profesional y,sobre
todo, enla entrega de atenciones
mediante su pdgina web, call cen-
ter yredes sociales.

Por ello, la directora de Admi-
sién y Comunicaciones de Inacap
sede San Pedro de la Paz, Claudia
Herndndez Opazo, anuncié que
tanto sus instancias presenciales
como remotas operaran con nor-
malidad durante todo febrero, y
anticipd que, para las préximas se-
manas, dispondrdn del mismo
“equipo formado por profesionales
deldreasocial, para dar orientacién
en becas y beneficios, principal-
mente, y un equipo de asesores de
admision, entre los que hay acadé-
micosy estudiantes de cursos su-

Pese a las dificultades presentadas este ario, se espera que el proceso de admision sea normal.

periores que pueden apoyar desde
suexperiencia en la institucién”.

ORIENTAR EN RECESO

Tal como ocurre afio a aflo, una
buena parte de las instituciones
de educacién superior presentes
en lazona se acogerdn al receso

de verano, lo que implica que
mantendrdn sus puertas cerradas
por, al menos, dos tercios del mes
de febrero.

Una de ellas es la Universidad
del Biobio (UBB), entidad que, con
el objetivo de complementarel tra-
bajo de difusién desarrollado por

sustaff, habilitd para este proceso
el portal www.ubiobio.cl/admi-
sion, el que ofrece informacidn de-
tallada respecto a su oferta acadé-
mica, a las fechas del proceso de
matriculay a sus beneficios inter-
nos. De la misma forma, la institu-
cién reforzd su presencia en redes

sociales y WhatsApp, por lo que
dispondrd de estos medios duran-
telos dfas de receso.

En ese sentido, la coordinadora
institucional de Promocién de Ca-
rreras de la UBB, Carla Aburto Na-
varrete, explico que desde la uni-
versidad optaron por realizar “un
trabajo articulado y colaborativo
con las respectivas direcciones de
escuela, jefaturas de carrera y el
equipo de Embajadores UBB,el que
estd compuesto por profesionales
y estudiantes”. A ellos, segtin rela-
ta,se sumdla Direccion General de
Andlisis Institucional (DGAI), uni-
dad que, mediante la categoriza-
cién de las inquietudes recibidas,
ha contribuido al fortalecimiento
delaslabores orientativas.

Finalmente, Aburto anuncié
quelaUBBreanudard susactivida-
des el 24 de febrero, dfa en que la
entidad iniciard su participacién
en la Feria de Postulacidn y Matri-
cula, la que tendrd lugaren el cen-
trode eventos SurActivo.La encar-
gada también anticipd que comen-
zardn a contactar a sus selecciona-
dosdesde el dfa previoal inicio del
periodo de matriculas, para asi
guiarlos durante su proceso de in-
greso alaeducacién superior.
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Se recomien: Je los
estudiantes de iMOkmen®
acercc‘ Ig que estudien.

EXPERTOS ENTREGAN CLAVES PARA ESTE PROCESO

Jovenes deben conocerse
antes de elegir una carrera

Durante la etapa estudiantil los
jovenes van acercandose paulati-
namenteasusintereses. Porestara-
zn es que, tras realizar la Prueba
de Seleccién Universitaria (PSU),
la decisién de elegir una carrera es
un proceso en el cual deben refle-
xionar con especial atencién.

Camila Loyola, es trabajadora so-
cial y acompafia a estudiantes de
cuarto afio de ensefianza media
con el plan vocacional en el Liceo
Andalién de Concepcidn, por lo
que conoce estrechamente los ob-
jetivos,dudas,y problemdticasque
surgen durante este crucial perio-
do.La profesional cuenta que, una
delas principales acciones que de-
be hacer un alumno es conocer la
malla de lo que quiere estudiar.

“Una vez que hayan elegido las
opciones de carrera, deben des-
glosar detalladamente la malla,

porque muchas veces hay alum-
nos pésimos para las Matemadti-
cas y luego entran a carreras que
la contienen y se van desmoti-
vando”, dijo Loyola. Agregd que
en el liceo se realiza un proceso
de acompafiamiento paraquelos
alumnos conozcan sus habilida-
des, y no solo los motivan a estu-
diaren universidades, sinoque en
institutos profesionales.

Patricio Ramirez es psicélogo y
director del Centrode Apoyoal De-
sempefio Académico(CADA)dela
Universidad del Desarrollo sede
Concepcidn, yapuntaaque esuna
etapa compleja, en la que los jéve-
nes tratan de equilibrar diferentes
aspectos para ver en qué pueden
invertir el esfuerzo, a partir de un
nuevo proceso de ingreso, y argu-
mentd, “loque deben priorizar, por
encima delosranking, costosde la

carrera y otras variables, es el real
sentido que cada postulante le en-
trega alcanzarlosestudiossuperio-
res en su proyecto de vida”.

Afiadié que “los jovenes que se
conocen lo suficiente, que saben
desusfortalezas, que se logran vi-
sualizar al futuro, que tienen los
recursos personales y no persona-
les para alcanzar sus metas o que
saben qué eslo que necesitan, tie-
nen el problema relativamente
resuelto”, aseguro.

Ramirez puntualiza que, “para
formarse profesionalmente se re-
quiere esfuerzo, perseverancia, de-
dicacién, compromiso, tolerancia
alafrustracién y darle sentidoalo
que se hace durantelosestudios,lo
que se vuelve muy dificil de llevar
acaboparaquienesnoestinenun
proyecto con el que se sientan en
sintonia”, sefiald.

Diplomados y Cursos de la Universidad de Chile
estan al alcance de un click

Diplomadosy Cursos semipre-
senciales de corta duracion, pe-
1o con el perfil y académicos de
una de las casas de estudios mds
prestigiosas de Chile, estd lle-
vando adelante Unegocios, per-
teneciente a la Facultad de Eco-
nomia y Negocios de la Univer-
sidad de Chile.

Como se puede ver en unego-
cios.uchile.cl, existe una amplia
variedad de programas que res-
ponden a lanecesidad del mun-
dolaboral y con un plus no me-
nor, a partir del 2018 los cursos,
son conducentes a diplomados
Blearning.

Al ser programas semipre-
senciales, losalumnos pueden
cursarlos desde cualquier par-
te del mundo, “creemos que las
personas tanto del pais como
quienes viven en el extranjero,
quisieran acceder a la excelen-
cia, prestigio y calidad de los
programas de formacion eje-
cutiva que ofrece esta universi-
dad tan representativa de
nuestro pais. Por esta razon es
que Unegocios de la UdeChile
tiene una completa oferta de
diplomadosy cursos en forma-
to online que permiten dar ac-
ceso a personas desde cual-
quier parte de Chile y el mun-
do para adquirir herramientas
que les ayuden a desarrollarse
enelmundo laboral”, explican
desde la unidad de negocios.

El objetivo de estos programas
es traspasar los mismos conoci-
mientoque adquieren losalum-
nosdelaCasadeBelloenlasau-
las, “pero de forma practica, en-
tretenida y a través de una de las
plataformas mds amigables de
la industria, permitiendo ade-
mads, estudiar con total flexibili-
dad, escogiendo el lugar, horario

yritmo de estudio pormediodel
dispositivo que masleacomode
acada uno”, agregan.

E1 2020, Unegocios de la Uni-
versidad de Chile, estd impul-
sando 12 diplomados Blearning
en dreas como experiencia de
clientes, inteligencia de nego-
cios, operaciones y logistica,
marketing digital y administra-
cién/creacién de empresas. Te-
mas que, en los tiempos que co-
rren, estdn orientados a que los
alumnos adquieran diferentes
herramientas, haciendo trasver-
sallaentrega de conocimientos.
Ademds, se cuenta con mas de
60 cursos, que tienen duracién
de un mes, haciendo que el
aprendizaje pueda ser rapida-
mente aplicado.

Cabe destacar que los diploma-
dostienen unaduraciénde solo
cinco meses, teniendo en cada
modulo una clase presencial fi-
nal,laque puede ser optativa, re-
visdndola después en la propia

plataforma. Los diplomados tie-
nen certificacién Uchile, lo que
sin duda es unrespaldo de nues-
tra casa de estudios.

La modalidad online (semi-
presencial) de Unegocios, desa-
rrolla sus programas en base a
contenidos introductorios en
las diferentes temadticas que se
imparten. De esta manera, el
estudiante que se encuentre en
el inicio de su carrera profesio-
nal o querequiera aprender so-
bre un tema nuevo, puede cur-
sar nuestros programas acadé-
micos, sin necesidad de tener
una experiencia previa acaba-
daen cadadrea. Los contenidos
se imparten pensando en un
formato que complemente lo
laboral y/o personal y que pue-
dan ser comprendidos sin ma-
yor dificultad.

Los invitamos a ser parte de
esta experiencia y potenciar el
conocimiento desde cualquier
lugar.
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